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Cosa è il Business Radar: 
Il BusinessRadar.it è innanzitutto  un e-marketplace. Un 

sistema web su cui le aziende di tutto il mondo si 

incontrano e interagiscono per  fare  affari.  

Le aziende si registrano gratuitamente e inseriscono sul sito 

informazioni relative alla loro impresa (company profile) e 

ai prodotti o servizi che vogliono vendere o acquistare (lead:  

buy_lead o sell-lead o anche lead  di cooperazione).  

Attraverso un sistema di  messaggi  interno  le aziende 

registrate possono entrare in contatto tra di loro e iniziare 

trattative, concludere affari, chiedere ulteriori informazioni.  

BusinessRadar è un web service  che non interferisce nelle trattative, a parte il rating di qualificazione e i 

privilegi attribuiti agli  utenti adeguatamente validati e accreditati. BusinessRadar non chiede nessuna  

provvigione.  Una volta iniziato il contatto le aziende, se vogliono, possono comunicare tra loro attraverso 

qualsiasi altro sistema: telefono, mail o come desiderano. 

I contenuti del BusinessRadar sono solo in lingua inglese. Le lingue di interfaccia sono invece: inglese, 

italiano, tedesco e francese. 

Ma soprattutto BusinessRadar.it è un potente  

motore di propagazione che si occupa di spingere, 

divulgare e propagare i profili immessi sui molteplici 

canali internazionali del commercio e della 

cooperazione: ossia tanti altri emarketplace (se ne 

contano 1700 nel mondo), directories, sistemi 

eprocurement ed esourcing, social network e blog 

specializzati, Enterprise EuropeNetwork, Istituti 

Commercio EsǘŜǊƻΣ /ŀƳŜǊŜ Řƛ /ƻƳƳŜǊŎƛƻ 9ǎǘŜǊƻύΦ  [ΩŀƭƎƻǊƛǘƳƻ ŀǳǘƻƳŀǘƛŎƻ  Řƛ ǇǊƻǇŀƎŀȊƛƻƴŜ ŘŜƛ ǇǊƻŦƛƭƛ ǎƛ 

ŎǳƳǳƭŀ ŀƭƭΩŀǎǎƛǎǘŜƴȊŀ di  esperti Infobroker .    La funzionalità di propagazione moltiplica in modo 

esponenziale la visibilità dei profili immessi sul Business Radar e fa di Business Radar.it uno strumento 

indispensabile per chi opera nel b2b internazionale. 

Nella  modalità eMarketplace BusinessRadar è gratuito.  La maggior parte della funzioni di base sono 

disponibili gratuitamente. Ogni iscritto registrato  può  immettere un numero illimitato di profili , lead , 

cataloghi. 

La  modalità propagazione  ŝ ǊƛǎŜǊǾŀǘŀ ŀ ŎƻƭƻǊƻ ŎƘŜ ǎƻǘǘƻǎŎǊƛǾƻƴƻ ƭΩŀōōƻƴŀƳŜƴǘƻ   Tmember.    

I privilegi Tmember   permettono  di migliorare sensibilmente i risultati ottenendo maggior numero di 

contatti e di più elevata qualità. Gli abbonati  Tmember sono  assistiti  personalmente da un esperto 

infobroker che li aiuta ad ottenere il massimo dei risultati.    

Lƴ ǉǳŀƭǎƛŀǎƛ ƳƻƳŜƴǘƻ ƭΩŀȊƛŜƴŘŀ ǊŜƎƛǎǘǊŀǘŀ ǇǳƼ ǊƛŎƘƛŜŘŜǊŜ ƭŀ ŎŀƴŎŜƭƭŀȊƛƻƴŜ ǘƻǘŀƭŜ ŘŜƛ ǇǊƻǇri dati dal 

BusinessRadar.  
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1.1 Terminologia  
italiano inglese descrizione 

Utente User Un utente è chi si è registrato su BusinessRadar. Un utente può 
inserire sul sistema la propria Scheda Azienda e un numero di 
lead associate alla stessa azienda. 
VolenŘƻ ǳƴ ǳǘŜƴǘŜ ǇǳƼ ƛƴǎŜǊƛǊŜ ǇƛǴ Řƛ ǳƴΩŀȊƛŜƴŘŀΦ όbŜƭ Ŏŀǎƻ Řƛ ǳƴ 
consorzio o un intermediario, per esempio) 

Scheda Azienda Company  La scheda aziendale include anche dati anagrafici, logo 
ŘŜƭƭΩŀȊƛŜƴŘŀΣ ƭƛǎǘŀ ŘŜƛ ǇǊƻŘƻǘǘƛΣ ŎŜǊǘƛŦƛŎŀȊƛƻƴƛ Řƛ ǉǳŀƭƛǘŁ Řŀǘƛ Řƛ 
fatturato, impiegati, etc.. 
Nella scheda aziendale si può inserire anche un file pdf come 
catalogo prodotti . 
La scheda azienda contiene il profilo aziendale. 

Profilo Aziendale Company Profile 9Ω ǳƴ ǘŜǎǘƻ ŎƘŜ ŘŜǎŎǊƛǾŜ ƭΩŀȊƛŜƴŘŀΣ ƭŜ ǎǳŜ ŎŀǊŀǘǘŜǊƛǎǘƛŎƘŜΣ Ǝƭƛ 
impianti, con cenni sulla storia e sulle attività. Vengono inoltre 
descritte le maggiori linee di prodotti.  
9Ω ƭŀ ǇŀǊǘŜ ǇƛǴ ƛƳǇƻǊǘŀƴǘŜ ŘŜƭƭŀ scheda aziendale. 

Lead Lead Una lead è un testo che contiene la richiesta di beni e servizi o la 
offerta di beni e servizi. Ha un titolo breve (120 caratteri max) e 
un testo descrittivo del bene ricercato od offerto. 
In questo testo si possono aggiungere anche quantità minime, 
ǉǳƻǘŀȊƛƻƴƛ Ŝ ǇǊŜȊȊƛΣ ŎŀǊŀǘǘŜǊƛǎǘƛŎƘŜ ŘŜƭƭŀ ŦƻǊƴƛǘǳǊŀ ό/LCΣ Ch. ŜǘŎΧύΦ 
Sul BusinessRadar è possibile associare alla lead una foto. 
Le lead Řƛ ŀŎǉǳƛǎǘƻ ǎƛ ŎƘƛŀƳŀƴƻ άōǳȅ leadέ ƭŜ lead di vendita si 
ŎƘƛŀƳŀƴƻ άǎŜƭƭ leadέΦ  
Se si propone e si cerca una cooperazione di qualsiasi tipo 
(rivenditori, agenti, investitori, partners finanziari) allora la lead 
ŘƛǾŜƴǘŀ ǳƴŀ άŎƻƻǇŜǊŀǘƛƻƴ-ƭŜŀŘέ 

Orphan Lead Orphan Lead ¦ƴΩƻǊǇƘŀƴ ƭŜŀŘ ŝ ǳƴŀ ƭŜŀŘ ŎƘŜ non è associata a nessuna 
azienda. 9Ω ǳǘƛƭŜ ǇŜǊ ŎƘƛ ƴƻƴ ŘŜǎƛŘŜǊŀ ŎƘŜ ƭΩŀȊƛŜƴŘŀ ǎƛŀ Ŏƻƴǘŀǘǘŀǘŀ 
direttamente. I contatti arrivano allo user . 

Catalogo Catalog Un catalogo è un insieme di lead di offerta di una stessa azienda. 

Pannello Utente User Panel 9Ω ƭŀ ǇŀƎƛƴŀ ǿŜō ǎǳƭ .ǳǎƛƴŜǎǎwŀŘŀǊ ŎƘŜ ƭΩǳǘŜƴǘŜ ǊŀƎƎƛǳƴƎŜ ŀǇǇŜƴŀ  
accede con i propri codici. Dal pannello utente si raggiungono 
tutte le funzioni utente: 

¶ Aggiungi modifica la scheda aziendale 

¶ Inserisci lead 

¶ Messaggi: Leggi / rispondi  

Messaggi Messages vǳŀƴŘƻ ǳƴΩǳǘŜnte è interessato ai prodotti di un altro utente, 
ŀƭƭΩŀǘǘƻ ŘŜƭƭŀ ƭŜǘǘǳǊŀ Řƛ ǳƴŀ lead o della scheda aziendale  può 
inviare un messaggio direttamente sul Business Radar.  Il sistema 
avverte il destinatario del messaggio con una email : in questo 
modo  gli utenti possono  interagire mantenendo  riservati i 
propri  recapiti . 

Tmember 
Trust member 

Tmember 
Trust member 

Identifica gli utenti accreditati ai privilegi della modalità 
propagazione Ŝ ōŜƴŜŦƛŎƛŀǊƛ ŘŜƭƭΩŀǎǎƛǎǘŜƴǘŜƴȊŀ LƴŦƻōǊƻƪŜǊ. 

FreeMember FreeMember Identifica gli utenti registrati che accedono alla sola modalità 
emarkrtplace del Business Radar. 
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2 Come Usare il BusinessRadar 
Una volta effettuata la registrazione siete in possesso dei codici di accesso: 

il primo è la vostra email, il secondo è la password . Accedete dalla home e vi ritrovate nel vostro pannello 

utente. 

 

2.1 Il profilo utente  

 

Al primo ingresso il vostro pannello utente si mostra come sopra. I vostri dati principali e i dati presenti. 

Notiamo in 1 ŎƘŜ ƴƻƴ ŀǾŜǘŜ ƴŜΩ ŀȊƛŜƴŘŜΣ ƴŜΩ lead . Non perdiamo tempo e inseriamo subito i dati aziendali. 

!ŎŎŜŘƛŀƳƻ ŀƭ ƭƛƴƪ ά[Ŝ ǘǳŜ  !ȊƛŜƴŘŜέ  ό2)  inseriamo la nostra scheda aziendale. 

Dopo aver cliccato su ά[Ŝ 

tue aziende clicchiamo 

ŀƴŎƻǊŀ ǎǳ άƛƴǎŜǊƛǎŎƛ ǳƴŀ 

nuova aziendaέΧ 
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Vi compare il modulo di inserimento dati. 

Completate i campi del modulo. I 

campi obbligatori sono indicati con 

ƭΩŀǎǘŜǊƛǎŎƻ Ǌƻǎǎƻ Φ Lƴ 3 

άwŀǇǇǊŜǎŜƴǘŀǘŜ [ŜƎŀƭŜέ ǎŜ ǾƻƭŜǘŜ 

potete inserire un nome di 

contatto.Scegliete tra le categorie 

(4) quella che più si avvicina al 

vostro settore.Per il telefono (5) e il 

fax inseriteli completo di prefisso 

internazionale (+39) . Il sito web 

può essere inserito nel formato 

semplice (www.miosito.it)  

In (7ύ άtǊƻŘƻǘǘƛέ ƛƴǎŜǊƛǘŜ ƛ ƴƻƳƛ ƛƴ 

inglese dei vostri prodotti. Inserite 

sia la notazione generica che i nomi 

specifici. Separate con la virgola: 

red wines, white, wines, sparkling, 

wines, chardonnay, cabernet, 

lambrusco 

In (8) inserite un testo che descriva 

la vostra azienda ovviamente in 

lingua inglese. In (9), indicate il tipo 

di attività della vostra azienda. 

Infine completate con gli ultimi 

dati,se volete perché non sono 

ƻōōƭƛƎŀǘƻǊƛΣ Ŝ ŎƭƛŎŎŀǘŜ άƛƴǾƛŀέΦ 
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Una volta inseriti i dati: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Il sistema vi risponde: 

 

Χ ŎƭƛŎŎŀƴŘƻ ǎǳ ǊƛǾŜŘƛ ƭŀ ǎŎƘŜŘŀ ŀȊƛendale 

ǇƻǘŜǘŜ ŦŀǊŜ ŜǾŜƴǘǳŀƭƛ ŎƻǊǊŜȊƛƻƴƛΧ ǊƛǘƻǊƴŀƴŘƻ 

ǎǳƭƭƻ ǎǘŜǎǎƻ ƳƻŘǳƭƻΧΦ 
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{Ŝ ƛƴǾŜŎŜ ŎƭƛŎŎŀǘŜ ǎǳƭƭŀ ǾƻŎŜ ά[Ŝ ƳƛŜ ŀȊƛŜƴŘŜέ ƴŜƭƭŀ Ŏƻƭƻƴƴŀ ŀ ŘŜǎǘǊŀΥ   

 

 

 

 

Vi compare la lista delle vostre aziende (solo una in questo esempio) con ulteriori funzionalità: aggiungi 

lead(1), contatto(2) ,logo, foto, pdf (4), olte a modifica (3): 

 

Lasciamo la aggiunta della lead (1) al prossimo capitolo. Volendo, aggiungendo un contatto abbiamo la 

possibilità di fare in modo che, quando gli utenti registrati vedono la scheda aziendale, possano vedere i 

dati di contatto del vostro 

export manager, per 

esempio: 

 

Cliccando sul tasto verde 

άtǊŜƴŘƛ ƛ Ŏƻƴǘŀǘǘƛ 

ŘŀƭƭΩŀȊƛŜƴŘŀέ ƛ Řŀǘƛ ǾŜƴƎƻƴƻ 

replicati e voi potete 

modificare quanto è 

necessario 

Se invece cliccate su (3), 

modifica, accedete di nuovo 

al modulo precedente. 

 

 

/ƭƛŎŎŀƴŘƻ ǎǳ ŀƎƎƛǳƴƎƛ  ƭƻƎƻΣ ŦƻǘƻΣ ǇŘŦ  όпύ Ǿƛ ǎƛ ǇǊŜǎŜƴǘŜ ƛƭ ǎŜƎǳŜƴǘŜ ƳƻŘǳƭƻΧΦ Υ 
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Modulo caricamento logo, foto, pdf: 

 

Si presume che abbiate già 

pronti i files in formato jpg del 

logo aziendale, una foto 

ǊŀǇǇǊŜǎŜƴǘŀǘƛǾŀ ŘŜƭƭΩŀȊƛŜƴŘŀΣ Ŝ 

un documento in formato pdf 

(Adobe) con notizie della vostra 

azienda (in inglese!). 

Cliccando sul tasto άsfogliaέ accedete sul vostro PC e inviate i file. Se li avete tutti e tre potete inviarli con 

un unico invio, altrimenti potete inviare quelli che avete in momento e in un secondo momento gli altri. 

Rispettate le dimensioni (KyloByte o MegaByte) indicate altrimenti il file viene rifiutato . 

A questo punto il profilo aziendale è completo ed ecco come apparirà la vostra scheda ad un utente 

registrato: 

ΧΦ 
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2.2 Le lead 
Una lead ŝ ƭΩŜƭŜƳŜƴǘƻ ŜǎǎŜƴȊƛŀƭŜ ŎƘŜ Ǿƛ ǇŜǊƳŜǘǘŜ Řƛ ŜǎǎŜǊŜ ŎƻƴǘŀǘǘƛΣ ƛƴƛȊƛŀǊŜ ǘǊŀǘǘŀǘƛǾŜ Ŝ ŎƻƴŎƭǳŘŜǊŜ ŀŦŦŀǊƛΦ 

La lead deve contenere (sempre in lingua inglese) un testo, spesso breve, che illustra in modo semplice la 

vostra offerta (nel caso vogliate vendere, richiesta nel caso vogliate acquistare) di un prodotto.  

Quando un potenziale cliente legge una  vostra lead ricordatevi che può rapidamente accedere anche al 

relativo vostro ŎƻƳǇŀƴȅ ǇǊƻŦƛƭŜΦ 9Ω ǉǳƛƴŘƛ ƛƴǳǘƛƭŜ ǊƛǇŜǘŜǊŜ ƛ Řŀǘƛ ǇǊŜǎŜƴǘƛ ƴŜƭƭŀ ǎŎƘŜŘŀ ŀȊƛŜƴŘŀƭŜΦ 

Concentratevi quindi sulle caratteristiche del prodotto, trovate i termini in inglese che meglio lo 

individuano e usateli nel corpo della lead. Se volete indicate dei prezzi indicativi e le quantità minime per 

ordine. Se lo desiderate dichiarate la disponibilità ǇŜǊ άǎŀƳǇƭŜ ƻǊŘŜǊǎέ Σ Ŏƛƻŝ ƻǊŘƛƴŜ ŎŀƳǇƛƻƴŜΦ  

Quando scrivete una lead pensate a tutti i termini inglesi che un importatore può immaginare e usateli. 

!Ř ƻƎƴƛ ƭŜŀŘ ǇǳƼ ŜǎǎŜǊŜ ŀǎǎƻŎƛŀǘŀ ǳƴΩƛƳƳŀƎƛƴŜ ό ƛƴ ŦƻǊƳŀǘƻ ƧǇƎύ Φ {Ŝ ƭƻ ŘŜǎƛŘŜǊŀǘŜ ǉǳƛƴŘƛ ǇǊŜǇŀǊŀǘŜ ǳƴŀ 

foto significativa del vostro prodotto. 

Se il vostro prodotto si presta, potete associare un video, caricarlo su YouTube e renderlo disponibile nella 

lead. 

Trovate quindi una frase inglese semplice e corta per il titolo del vostro prodotto. 

tŜǊ ŀƎƎƛǳƴƎŜǊŜ ǳƴŀ ƭŜŀŘ ŎƭƛŎŎŀǘŜ ǎǳƭƭŀ ǾƻŎŜ ά[Ŝ ƳƛŜ !ȊƛŜƴŘŜέ Ŝ Ǉƻƛ ǎǳƭƭŀ ǾƻŎŜ ά!ƎƎƛǳƴƎƛ ǳƴŀ [ŜŀŘέΥ 

 

±ƛ ŎƻƳǇŀǊƛǊŁ ƛƭ ƳƻŘǳƭƻ ǇŜǊ ƭΩƛƴǎŜǊƛƳŜƴǘƻ ƭŜŀŘΦ Χ 

 

 


















